
Geschaeftsmoeglichkeiten heute & morgen: 

Malaysia
20. Juli 2011, Asien-Pazifik-Forum Bayern, Nuernberg



Nachricht Mitte der vorletzten Woche



ASEAN - eine “junge” & dynamischeRegion

Malaysia Im Durchschnitt: 23,9 Jahre (Deutschland 43)

0 – 14 Jahre: 33,0 %

15 - 64 Jahre: 62,4 %

Über 65 Jahre: 4,6 %

• Dynamisch

• Ehrgeizig

• Konsumfreudig





German Business Center

• Ein eigenes Büro

• Offene Arbeitsplätze

• Besprechungsräume

• Individuelle Service-Pakete

• Vertraut und sicher

• Damit Sie sich ganz auf Ihr 

Geschäft konzentrieren können

Ihre permanente 

Adresse im 47. 

Stock im 

Stadtzentrum Kuala 

Lumpurs



Auswahl des 

besten Partners

+

Unser Anschreiben enthält:

Wer sind Sie

(Vorstellung):

Was/Wen suchen 

Sie in Malaysia:

DI

N 

A4

Ihre Produkt-

/Leistungsbrochüre:

DI

N 

A4

DI

NA

4

+

Detaillierte Fragebögen & 

Unternehmensinfos an pot. 

Partner per Kurier in 

Malaysia

Auswahl der geeignetsten 

Unternehmen

(z.B. bleiben 5 pot. 

Partner übrig)

Übersendung der 

Fragebögen und 

Unternehmensinfos per 

Kurier nach Deutschland

Abschließende Evaluation und Eruierung 

mit GF der AHK Malaysia; ausführlicher 5–

10seitiger Abschlußbericht mit digitalen 

Photos der Gesprächspartner

Update der Datenbank und 

Verbandsbesuch; 

Identifikation d. potentiellen 

Partner

(z.B. Liste mit 30 pot. 

Partnern)

Auswertung des

Rücklaufs; 

genaue 

Evaluation der 

Unternehmen

Besuchsreise nach Malaysia (4-5 

Werktage); Einzelgespräche, 

Firmenbesuche (nach Möglichkeit 

beim Kunden)

Begleitung durch den zuständigen 

Mitarbeiter der AHK

Vorbereitung der 

Besuchsreise; 

Terminvereinbarungen; 

der vorgebuchte Flug 

wird von Ihnen bestätigt

Ausarbeitung eines 

speziellen Fragebogens 

mit dem dt. Unternehmen 

und Versendung an die 

pot. Partner bzw. Treffen 

der Partner

Wochen

1 2 3 4 5 6
Start

Vertriebspartnersuche in Malaysia !



Auswahl und Prüfung von Unternehmen

Die Organisation selbst

(Darstellung, Personen, Broschüren, Internet)

Heute-Check: Das bestehende Netzwerk (Ist)

Vertriebs- und After-Sales

Zukunft: Das künftige Potential für Produkt / Branche

Kreditprüfungen



Begleitung und Marketingunterstützung

Umsatzvorgaben reichen nicht aus!

Permanente (!) Marketingflankierung

z.B. Flyer, Produkt- und Tech-Nachrichten

… ein Artikel in der Kammerzeitschrift

oder Fachzeitschrift ?

Analytische Begleitung

Jahresplanung, Analyse der Stärken/Schwachstellen

Gesicht zeigen





Vielen Dank fuer Ihre Aufmehrsamkeit!
Willkommen in der welthoechsten AHK im 47 Stock!



Neue Märkte erschließen

Ein starker Partner an Ihrer Seite

malaysia.ahk.de


